
Tutte le inserzioni relative a ricerche e o�erte di lavoro debbono intendersi riferite a personale sia maschile che femminile, essendo vietata, ai sensi dell’art.1 della legge 9-12-77, n. 903, qualsiasi discriminazione fondata sul sesso per quanto riguarda 
l’accesso al lavoro, indipendentemente dalle modalità di assunzione e quale che sia il settore, o il ramo di attività. - Tutti gli annunci e la raccolta di candidature avvengono in ottemperanza al D.LGS n. 196/2003 e artt. 13 e 14 del Reg. UE 679/2016 in materia 
di Privacy. Per maggiori informazioni www.cercoagenti.it/privacy  -  La gestione di "Banche Dati", "Dati personali", relativa "Di�usione" e "Trattamento" è di pertinenza delle rispettive aziende inserzioniste, nella persona del responsabile al trattamento dei 
dati, nel rispetto dei diritti, delle libertà fondamentali, nonché della dignità delle persone �siche, con particolare riferimento alla riservatezza e all'identità personale. Tutte le risposte devono contenere l’Autorizzazione al trattamento dei dati.

indennità di clientela, secondo gli Accordi 
Economici Collettivi Industria e Commercio, è 
sempre dovuta quando il rapporto di agenzia cessa 
per il raggiungimento dei requisiti pensionistici 
INPS o Enasarco dell’agente di commercio.

Allo stesso modo il Codice Civile, nell'articolo 1751, dice che 
questo diritto sussiste quando il rapporto cessa per raggiun-
ti limiti di età, senza nemmeno citare il pensionamento, e 
associando lo stesso diritto all'eventualità di una malattia.
E quando i mandati di agenzia sono assegnati a delle società 
costituite da agenti? Le società non vanno in pensione, ma 
nel caso in cui una avesse una data di termine indicata 
nell’atto notarile di formazione, come regolarci?
I mandati di agenzia, quando sono assegnati ad una società, 
stabiliscono l'ipotesi della liquidazione e chiusura della 
società, di mutamento della compagine, e in questi casi cessa 
immediatamente il rapporto.
E anche laddove la società scadesse, cioè �nisse in una 
determinata data prestabilita, il meccanismo dell'attribuzio-
ne delle indennità di clientela non potrà mai essere analogo 
a quello delle persone �siche.
Hai domande? Scrivici un messaggio al numero WhatsApp 
3296725562 e raccontaci il tuo caso.
Per ascoltare le dirette di RadioAgenti scarica l’app gratuita 
all’indirizzo www.radioagenti.it/app
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13:05 OBBIETTIVO AGENTI
Vigilanza Enasarco:
come tutelarsi se l’azienda
non versa i contributi?

IL PORTAFOGLIO
Fallire può essere molto utile.
Si impara di più da un successo
o da un obiettivo mancato?

in diretta
giovedì

05/09 18:05

13:05 OBBIETTIVO AGENTI

IL PORTAFOGLIO
Fai il venditore
per lavoro o per indole?

in diretta
venerdì

06/09 18:05

Azienda mandante in liquidazione.
Come tutelare le indennità
dell’Agente di Commercio?

    www.facebook.com/RadioAgenti        @RadioAgenti        @radioagenti
redazione@radioagenti.it         329.672.55.62         06.41.21.76.88

sabato
07/09

domenica
08/09

13:05 OBBIETTIVO AGENTI
Le pensioni degli agenti di commercio:
INPS Quota 100 ed ENASARCO
pensione anticipata 

IL PORTAFOGLIO
Un coach che non ha mai venduto
può davvero aiutare un venditore?
Le risposte agli ascoltatori

in diretta
lunedì
09/09 18:05

13:05 OBBIETTIVO AGENTI
Chi lascia la zona vecchia per la nuova,
sa quello che lascia e
non sa quello che trova

IL PORTAFOGLIO
Siamo tutti stressati!
Quando lo stress è positivo
e quando negativo?

in diretta
martedì

10/09 18:05

13:05 OBBIETTIVO AGENTI

IL PORTAFOGLIO

Se il cliente è insolvente,
non ti pago il premio!

I segnali di gradimento:
come capire se il nostro
cliente ci apprezza?

in diretta
mercoledì

11/09 18:05

06:00

In replica consecutiva
le 5 puntate di Obbiettivo Agenti
andate in onda durante la settimana:
dalle ore 6:00 alle ore 11:00
e dalle ore 12:00 alle ore 17:00 

MARATONA
OBBIETTIVO AGENTI
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L’

Berner S.p.A. per potenziare la rete commerciale seleziona
Professionisti della vendita sul territorio nazionale.

Cosa proponiamo: 
• Rimborso spese, provvigioni �sse e variabili legate al
 raggiungimento di obiettivi quantitativi e qualitativi
 della vendita.
• Strumenti informatici per ottimizzare l’attività in zona.
• A�ancamento costante del proprio responsabile
 per il raggiungimento degli obiettivi.

• Formazione continua e possibilità di crescita 
 professionale in base alle attitudini e potenzialità di
 ciascuno.
• Attività di supporto tramite tutte le aeree aziendali
 per favorire le fasi della vendita, garantendo così
 servizio e soddisfazione dei nostri clienti e
 collaboratori.

Inviare CV, con Aut. Tratt. Dati, a: shop.berner.eu/it-it/lavora-con-noi

info@andymaid.com
Inviare CV, con Aut. Tratt. Dati, a:

Andy Maid Group,
 leader nella produzione e distribuzione di 

prodotti nails, estetica e hair care dedicati al 
solo settore professionale,

Ricerca Agenti su tutto
il territorio nazionale.

Richiede inserimento nel settore, gestione 
clienti, piani�cazione lavoro, procacciamento 

nuovi clienti. O�re zona in esclusiva, 
formazione, alte provvigioni e premi mensili.

bfc19@santandrea.it
Inviare CV, con Aut. Tratt. Dati, a:

Per conto di seria società specializzata dal 
1974 in impianti di climatizzazione, 

ventilazione, idrosanitari, antincendio, civili e 
industriali, Cerchiamo Agenti di 

Commercio - Funzionari Vendite 
Plurimandatari al �ne di incrementare la 

clientela quali�cata. Viene assicurata 
massima riservatezza in fase di primo 

contatto e negli eventuali successivi colloqui. Azienda produttrice
di vernici e colori

con oltre 65 anni di attività 
ricerca Agenti Plurimandatari

operanti nel settore rivendita tradizionale
per il Piemonte.

opera nel settore dell'industria meccanica 
specializzata in produzione di utensili

per asportazione truciolo.
Ci rivolgiamo a persone con forte ambizione, serietà 
e passione per la vendita, con preferibile esperienza 

del settore delle lavorazioni meccaniche.

Inquadramento come Agente 
Monomandatario o Impiegato 

Commerciale Diretto.
Ricerca Agenti per le regioni: Abruzzo,

Emilia Romagna, Marche, Lombardia.
Inviare CV, con Aut. Tratt. Dati, a:

direzione@tsidirect.it

Inviare CV, con Aut. Tratt. Dati , a:

info@brandinicolor.com

ulrike.krumbeck@gerster.com
Inviare CV, con Aut. Tratt. Dati, a:

Rinomata Azienda Tedesca,
produttrice di tende da arredamento,

fettucce e passamaneria,
Cerca Agenti per ampliamento della propria 

rete vendita in Italia. Essere già inseriti nei 
settori Tendagisti, Tappezzieri e Studi d’Arredo 

è considerato un vantaggio,
ma valuteremo soprattutto l’ambizione

e la serietà del candidato.

giuseppe.mecca@isomaxporte.com
Inviare CV, con Aut. Tratt. Dati, a:

Per completamento rete commerciale
si Cercano Agenti Plurimandatari 

per il settore porte interne.
Alte provvigioni.

Verranno selezionati solo pro�li
con esperienza nel settore.

amministrazione@linea101.it
Inviare CV, con Aut. Tratt. Dati, a:

Linea 101 S.r.l. è un’azienda specializzata 
nella produzione di cosmetici professionali 

per cane, gatto e cavallo, oltre a una linea di 
detergenti e igienizzanti speci�ci.

Utilizza materie prime naturali e certi�cate
a garanzia dell'alta qualità.

Cerca Agenti Plurimandatari
già inseriti nel settore e automuniti.

Partita IVA indispensabile

Inviare CV, con Aut. Tratt. Dati, a: commerciale.italia@roplast.it

Roplast S.r.l., azienda specializzata nella realizzazione di prodotti in 
Polietilene di grandi dimensioni, presente sul mercato nei settori Materie 
Plastiche, Industria, Edilizia, Ricerca Agenti Plurimandatari nell’ambito
di un piano di sviluppo atto ad aumentare la propria presenza sul territorio.

Giovane e dinamica Azienda operante nel campo 
"Luce e Gas" Cerca Procacciatori e Agenti 

(meglio se Plurimandatari).
Cerchiamo persone dinamiche e grintose con 

portafoglio clienti attivo. Si o�rono provvigioni e 
premi a raggiungimento obiettivi.

Inviare CV, con Aut. Tratt. Dati, a:

�o�oriano@hotmail.it

Siamo Esclusivisti 
per l'Italia di 

prodotti di alta qualità made in Germany, 
pavimentazioni indoor e outdoor. Per l'ampliamento 

della nostra rete vendita Cerchiamo Agenti 
Plurimandatari che abbiano voglia di crescere 

professionalmente, visitando studi tecnici,
imprese e rivendite.

Inviare CV, con Aut. Tratt. Dati, a:

deramo@deramoimballaggi.it
Inviare CV, con Aut. Tratt. Dati, a:

Azienda Importatrice da EU e Asia di 
materie plastiche con esperienza 50-nnale nel 
settore Seleziona Agenti Plurimandatari per 

mandato di Agenzia nei settori: packaging; 
materie plastiche per l’imballaggio; materiali 

tradizionali e nuovi biodegradabili; settore 
industrie alimentare, copakers, rivenditori 

carta e altri. Preferenza per agenti che già 
operano nei citati settori con altri mandati.

info@harobau.it

Tipogra�a SOAVESE
opera nel settore delle 
arti gra�che da oltre
50 anni. Ricerca Agenti 
Mono/Plurimandatari per ampliare e consolidare
il proprio pacchetto clienti nel Nord Italia,
in particolare nelle province di Verona e Vicenza. 
O�riamo commissioni, formazione, supporto.

Inviare CV, con Aut. Tratt. Dati, a:

info@tipogra�asoavese.com


