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n’azienda che ha agenti di commercio è giusto 
che faccia anche vendite on line? Come può 
un agente di commercio tutelarsi e farsi rico- 
noscere dall’azienda le provvigioni relative 
alle vendite on line sulla sua zona di compe-

tenza? Del resto il fenomeno delle vendite on line è 
sempre più diffuso ed è necessario farci i conti! È per 
questo che “Agenti di commercio e vendite on line” sarà il 
tema della puntata in onda lunedì 12 novembre 2018 su 
RadioAgenti.IT. Risponderà sull’argomento l’avvocato 
Gianluca Bellardini, esperto in Diritto di Agenzia.
Dal punto di vista normativo va comunque ricordato 
che l’agente di commercio per le vendite on line è 
tutelato perché se ha una zona specifica, nella quale 
ovviamente vige l’esclusiva, tutto quello che si con- 
clude con i clienti di quella zona dà diritto a delle 
provvigioni. Esistono infatti provvigioni dirette, cioè 
effetto diretto della prestazione lavorativa dell’age-
nte stesso, e provvigioni indirette, che derivano da 
vendite effettuate dall’azienda – ad esempio quelle on 
line – a clienti della zona in cui lavora l’agente e che, se 
non sono escluse dal contratto, vanno retribuite all’agente.
È sufficiente, quindi, per avere diritto alle provvigioni 
indirette che non sia indicata nel contratto l’esclusione. 
In questo caso si ha diritto anche alle provvigioni 
derivanti da vendite on line.
È comunque consigliabile inserire una clausola con- 
trattuale che reciti: “Per quanto non espressamente 
previsto dal presente accordo saranno applicate le 
disposizioni generali del Codice Civile”, tra cui è 
inserito anche l’art. 1748 – comma 2.
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lunedì
12/11

13:05

OBBIETTIVO AGENTI
con Davide Ricci ed Elisa Pagin

giovedì
08/11

13:05

OBBIETTIVO AGENTI
con Davide Ricci ed Elisa Pagin

martedì
13/11

13:05

OBBIETTIVO AGENTI

Temi della puntata:
Domande e risposte legali
degli ascoltatori

ospite in studio: avv. Lorenzo Bianchi

con Davide Ricci ed Elisa Pagin
venerdì
09/11

OBBIETTIVO AGENTI
con Davide Ricci ed Elisa Pagin

mercoledì
14/11

13:05

OBBIETTIVO AGENTI

Temi della puntata:
Le parole sono importanti.
Come sceglierle e quando usarle
e i quesiti legali degli ascoltatori
ospite in studio: avv. Gianluca Bellardini

con Davide Ricci ed Elisa Pagin
sabato
10/11

In replica consecutiva
le 5 puntate della settimana:
dalle ore 6:00 alle ore 11:00
e dalle ore 12:00 alle ore 17:00 

RadioAgenti.IT
 PALINSESTO DAL 08/11 AL 14/11

domenica
11/11

Temi della puntata:
Quando un cliente vuole il contatto fisico:
come approcciarsi al Tuca Tuca
e i quesiti legali degli ascoltatori
ospite in studio: avv. Lorenzo Bianchi

MARATONA
OBBIETTIVO AGENTI

13:05

Puntata speciale:
Focus fatturazione elettronica (parte quarta). 
Come non trovarsi impreparati
al 1° gennaio 2019
ospiti in studio: dott. M. Bellucci e avv. L. Bianchi

Temi della puntata:
Come possiamo capire (e verificare)
se qualcuno ci sta mentendo?
e i quesiti legali degli ascoltatori
ospite in studio: avv. Gianluca Bellardini

CONTATTA LA REDAZIONE:
redazione@radioagenti.it • WhatsApp: 329.672.55.62
SEGUICI SU:      www.facebook.com/RadioAgenti
 @RadioAgenti         @radioagenti

SCARICA L’APP GRATUITA
E ASCOLTA RADIOAGENTI.IT

Il marchio Micor si è a�ermato nel settore Ho.Re.Ca.
grazie ai suoi prodotti di Altissima Qualità e alla Centralità riservata al cliente. 

Cerchiamo per zone libere Agenti Plurimandatari.
Inviare CV, con Aut. Tratt. Dati, a: job@micoritaly.com

Casa Editrice Leader nel settore Nautico, per ampliamento della propria 
rete vendita, seleziona commerciali uomini/donne di età compresa tra i 24 e i 
45 anni possibilmente provenienti dal settore dell'advertising o dei servizi.
Inviare CV, con Aut. Tratt. Dati, a: risorseumane@777ilportolano.it

alfredobraccini@alice.it

Agenzia con mandato per la vendita
nel mercato Retail dei prodotti Barilla,

Mulino Bianco, Pavesi e Voiello ricerca
Agenti Monomandatari per le province di: 

Varese, Bergamo, Monza Brianza, Brescia, 
Cremona, Modena e  Reggio Emilia.

Inviare CV, con Aut. Tratt. Dati, a:

Vivatek è leader nel settore degli erogatori 
d'acqua, depuratori e accessori. Ricerchiamo 
Agenti di vendita per il settore Ho.Re.Ca. nella 
regione Veneto.

Inviare CV, con Aut. Tratt. Dati, a:

info@vivatek.it

Inviare CV, con Aut. Tratt. Dati, a:

Specchiasol S.r.l.,
azienda leader nel settore
�toterapico e integratori,
Cerca Agenti per le province
di Rieti, Viterbo e parte di Roma nord
per il canale erboristeria.

selezione@specchiasol.it
Inviare CV, con Aut. Tratt. Dati, a:

Azienda di 
Distribuzione 
di semilavorati 
e materie 
prime a
Forni, Pasticcerie e Gelaterie
ricerca Agenti Mono/Plurimandatari
per le province di Ferrara e Modena.

alessandro@piugel.com

Progetto S.r.l.,
concessionaria esclusiva di pubblicità di 

Touring Club Italiano, RCS Mediagroup, 
Italianskij Sledopyt  e di altri prestigiosi 

editori, con proprie sedi a
MILANO, ROMA e TRENTO,

CERCA AGENTI per nuova rete di vendita
in PIEMONTE, FRIULI VENEZIA GIULIA, 

TOSCANA, EMILIA ROMAGNA, UMBRIA, 
MARCHE, ABRUZZO, PUGLIA,

BASILICATA e CALABRIA.

job@progettosrl.it
Inviare CV, con Aut. Tratt. Dati, a:

Inviare CV, con Aut. Tratt. Dati, a:

Wicity è stato il primo WISP (Wireless 
Internet Service Provider) nel Salento a 
realizzare e o�rire soluzioni di trasporto 
dati, voce e internet attraverso l'impiego di 
tecnologie wireless. Cerca Responsabile 
Commerciale nella regione Puglia.

jobs@wicity.it

Inviare CV, con Aut. Tratt. Dati, a: commerciale@fourgroupsrl.it

Four Group S.r.l., azienda leader nel settore delle rivendite edili, 
ferramenta e termo-idraulica cerca Agenti Plurimandatari
nella regione CAMPANIA.

silvia.pelatti@cmcic.com
Inviare CV, con Aut. Tratt. Dati, a:

Norsilk, azienda francese specializzata
nella lavorazione e distribuzione di

lastre in legno per interni ed esterni,
cerca Agenti di Commercio

in Italia per inserirsi sul mercato italiano.

info@optox.it

Azienda Leader di mercato che opera nel 
settore Ottico con le sue 3 linee di prodotti 
innovativi per il Benessere degli occhi 
Ricerca Agenti Monomandatari nella 
regione Marche o in Lombardia EST.

Inviare CV,
con Aut. Tratt. Dati, a:

Inviare CV, con Aut. Tratt. Dati, a:
candidature@panta.it

Panta
Distribuzione S.p.A,
distributrice di 
combustibili e carburanti per autotrazione, 
riscaldamento, industria e agricoltura, lubri�canti, 
GPL (e relativa impiantistica) e oli combustibili,
sta ricercando
Agenti di Commercio Mono/Plurimandatari 
nelle regioni Lombardia e Piemonte.

michael@anderswinst.com
Inviare CV, con Aut. Tratt. Dati, a:

AndersWinst Italia, azienda in forte 
espansione nel settore della digitalizzazione 

scolastica, seleziona Agenzie, Agenti, 
Venditori per le regioni:

Lazio, Veneto, Piemonte, Puglia.

trenf@intercom.it
Inviare CV, con Aut. Tratt. Dati, a:

Bolina Active Wear
ricerca Agenti/Rappresentanti

per ampliare la propria rete di vendita 
diretta ai negozi, per la linea

polo / t-shirt made in italy.

Azienda leader nel commercio di componenti e soluzioni
per la Lean Manufacturing e l'Automazione industriale
ricerca in Emilia Romagna e/o Toscana
Agente Monomandatario.

Si o�re:
- Adeguato contributo d'avvio per 6 mesi;
- Mandato in esclusiva per la zona;
- Training aziendale-a�ancamento;
- Portafoglio clienti;
- Supporti operativi necessari.

Inviare CV, con Aut. Tratt. Dati, a:

info@leanproducts.eu
Eurocredit Business Information, azienda leader nel mercato delle business 
information, cerca Sales Account con responsabilità delle partnership commerciali 
in Lombardia.
Inviare CV, con Aut. Tratt. Dati, a: hresources.eurocredit@gmail.com


