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(Rubrica Settimanale di Ricerca Agenti J

Sei alla ricerca di agenti e
VUuoi inserire un annuncio

in questa rubrica?

Info Line (& CIRIIEIE

Tutte le inserzioni relative a ricerche e offerte di lavoro debbono intendersi riferite a personale sia maschile che femminile, essendo vietata, ai sensi dell’art.1 della legge 9-12-77, n. 903, qualsiasi discriminazione fondata sul sesso per quanto
riguarda I'accesso al lavoro, indipendentemente dalle modalita di assunzione e quale che sia il settore, o il ramo di attivita. - Tutti gli annunci e la raccolta di candidature avvengono in ottemperanza al D.LGS n. 196 del 30 Giugno 2003 in materia di
Privacy. Per maggiori informazioni www.cercoagenti.it/privacy - La gestione di "Banche Dati", "Dati personali", relativa "Diffusione" e "Trattamento", & di pertinenza delle rispettive aziende inserzioniste, nella persona del responsabile al trattamento
dei dati, nel rispetto dei diritti, delle liberta fondamentali, nonché della dignita delle persone fisiche, con particolare riferimento alla riservatezza e all'identita personale. Tutte le risposte devono contenere I'Autorizzazione al trattamento dei dati.

prodotti della multinazionale RCI.

www.gruppolcl.com

Il Gruppo LCL opera nel settore vacanze/multiproprieta da 30 anni, attualmente &
societa leader nel suo settore ed ¢ il primo riferimento per il mercato italiano per i

Per I'ampliamento della Rete Commerciale ricerchiamo venditori
(consulenti vacanze) che si occuperanno di vendere vacanze (multiproprieta a
tempo determinato/indeterminato e/o prodotti vacanza formula vincente LCL) alle
famiglie presenti nelle strutture vacanza LCL sul territorio italiano

(Val Camonica, Dolomiti, Alpi Giulie, Toscana, Ischia, Sardegna, Salento).

~

LE.L

Inviare CV, con Aut. Tratt. Dati (Dgs 196/03), allindirizzo e-mail: info@gruppolcl.com

Trade Service S.r.l.,

societa del gruppo Defina, & I'agenzia di riferimento Vodafone Business.
Cerchiamo professionalita sia senior che junior con attitudini alla vendita.

Offriamo una zona con grandi potenzialita ed un importante portafoglio di clienti
attivi. Il mandato ed un trattamento economico solido e duraturo.

Formazione continua presso la nostra sede in un contesto creativo ed in grande
sviluppo. Con noi avrai la possibilita di essere certificato presso Vodafone. ._

Inviare CV, con Aut. Tratt. Dati

(Dlgs 196/03). allindirizzo e-mai: trade.service@agenzie-vodafone.it

SUNSTAR ITALIANA S.R.L.
Multinazionale leader mondiale nel campo
dell'igiene orale con i marchi

Sunstar BUTLER e Sunstar GUM

CERCA VENDITORI

Inviare CV, con Aut. Tratt. Dati

BUTLER==.

IN LOMBARDIA e NELLA REGIONE LAZIO.
Inquadramento ENASARCO, per la rete dedicata agli STUDI DENTISTICI
E elemento preferenziale una maturata esperienza di vendita presso il canale odontoiatrico.

(Digs 196/03), allindirizzo e-mail: iINFO.italy@it.sunstar.com

SUNSTAR SUNSTAR

B coms roaer e

Azienda Leader nella distribuzione a marchio proprio

GRUPPOMANCINELLL

di materievprime per l'industria dolciaria,

della panificazione e del food service

info@mancinelligroup.

Cerca agenti monomandatari nel LAZIO
a ROMA citta, BRACCIANO, CIVITAVECCHIA E VITERBO
CAMPANIA: CASERTA, AVELLINO, BENEVENTO, NAPOLI E SALERNO

Inviare CV, con Aut. Tratt. Dati (DIgs 196/03), a:

com oppure al fax 0761-24364

( g’w, 5
PUBLIWORLD
Publiworld, prestigiosa
Concessionaria di Pubblicita
del gruppo PM Project Media,
con mezzi esclusivi, leader nel
settore ed in forte espansione,

RICERCA VENDITORI,
PROFESSIONISTI E JUNIOR
per le province della Lombardia

Per la posizioni Junior &
previsto un corso di formazione
"DEDICATO"

Per informazioni chiamare
i numeri 02 49680172
346 8476755

MEDIA Outdoor A

Primaria concessionaria
di pubblicita
ricerca per la sede di Roma
AGENTI PLURIMANDATARI
per vendita spazi: affissioni,
cinema, nuovo progetto
editoriale sportivo, stadi

ALTE PROVVIGIONI

Telefonare
per appuntamento
al numero
06.45432906

ore 10.00 - 13.00
16.00 - 19.00
dal lunedi al venerdi

CARBOTRADE GAS SPA Gruppo leader
nel settore della commercializzazione del GPL

Ricerca: UN AGENTE MONOMANDATARIO

L'azienda offre: inserimento in realta
dinamica, percorso formativo di inserimento

€ un pacchetto

remunerativo costituito da un fisso pill provvigione.

Sede di lavoro: Valle d'Aosta

E CARBOTRADE GAS
Inviare CV, con Aut

Gruppo Ravano Power

Tratt. Dati (Digs 196/03), a: job@carbotrade1981.com

Azienda leader nel canale della detergenza Domestica, Professionale e Autolavaggio
per ampliamento organico nelle aree:
Piemonte, Emilia Romagna, Lombardia, Toscana, Veneto, Lazio

Ottima conoscenza del settore, della clientela, della zona,
motivazione allo sviluppo del fatturato, all'acquisizione di nuovi clienti
e alla cura di rapporti commerciali duraturi.

GDELTA

= CERCATHAICA w REPETTO PER LAVBIENT
= RICAMBI E ACCESSORI PER AUTOLAVAGG!

Inviare CV, con Aut. Tratt. Dati (Dlgs 196/03), a:

. commerciale@deltachimica.com

Specificando la provincia di appartenenza nell'oggetto dell'e-mail.

Azienda operante nel settore del commercio di viteria, bulloneria e fasteners
cerca agenti plurimandatari per Cesena, Rimini e RSM.

Si richiede massima serieta e persone motivate.
Garantiamo un pacchetto clienti gia acquisito dall'azienda da gestire e
ampia autonomia per ampliare la zona assegnata.

MAGNAN!

Inviare CV, con Aut. Tratt. Dati (DIgs 196/03), a:

Cerchiamo Agenti nelle regioni
Piemonte e Veneto per la vendita
di prodotti per pavimenti
industriali e in resina sia
industriale sia decorativa.

Inviare CV,
con Aut. Tratt. Dati (Dlgs 196/03), a:

vavassorie@apsebg.it

Da oggi trovi tutti gli annunci della rubrica cartacea
Cerco Agenti anche sul web

Hai un cellulare
abilitato
alla lettura dei

QR Code?

Info su: .
www.cercoagenti.it/qrcode

Leggi il QR Code [=]
con il tuo cellulare, £%
accedi alla versione 3
on line e rispondi

agli annunci

Venerdi 30 si € tenuta a Milano I'As-
semblea Ordinaria Elettiva 2012.
All'ordine del giorno I'approvazione
del bilancio 2011 e soprattutto I'ele-
zione del nuovo Presidente e degli
organi amministrativi per il quinquen-
nio 2012-2017. Risolto il primo punto
con unanimita, si sono svolte succes-
sivamente le relazioni di Adalberto
Corsi e dell'altro candidato Sergio
Mercuri. Assai gradito l'intervento di
saluto del Presidente di Confcom-
mercio Carlo Sangalli, da sempre a-
mico della Fnaarc. L'assemblea, as-
sai partecipata dagli associati, ha vi-
sto svolgersi un significativo dibatti-
to circa i programmi dei candidati.
Alla fine il verdetto delle urne: ampia
vittoria per il Presidente Corsi con 128
voti contro i 68 dell'altro candidato.
«Sono assai soddisfatto del risulta-

to di questa prima assemblea eletto-
rale, da me fortemente voluta con
la revisione del nostro Statuto che
ha allargato la base dei votanti — ci
dice Corsi — non riuscivo proprio a
comprendere le obiezioni di qual-
cuno che parlava di scarsa demo-
crazia interna. Questa Assemblea elet-
tiva e questi risultati confermano quan-
to quelle persone fossero sulla stra-
da sbagliata. Oggi si sono confron-
tati due programmi, non solo due can-
didati, con qualche somiglianza ma
con significative differenze. Ha pre-
valso nettamente il nostro, e dico no-
stro perché e frutto di un importante
lavoro di squadra, sulla scorta dei ri-
sultati ottenuti nell'ultimo mandato e
dell'impegno concreto sui temi che
gia da domani mattina ci vedono sul
campo. Insomma hanno prevalso i

FNAARC: Adalberto Corsi rieletto Presidente

fatti sulle pur belle parole».

Da domani mattina?

«Non & un modo di dire, domani par-
tecipiamo a un interessante incon-
tro presso Fnaarc Torino, organizzato
dal Presidente Gino Mattiolo incentrato
prevalentemente sul Fisco. Nelle at-
tuali congiunture non c’é tempo da
perdere su argomenti fondamentali
per la nostra sopravvivenza: fisco, AEC
con l'industria, forte presidio sulle pen-
sioni con un occhio particolare alle
esigenze dei nostri colleghi piu giova-
ni. Solidarieta, uno dei principi fondan-
ti di Fnaarc, € un concetto che taluno
tende a dimenticare».

Qualche punto fondamentale del suo
programma per il futuro?
«Incrementare le nostre risorse &
vitale per mantenere I'autonomia di
Fnaarc e il suo ruolo da protagonista

assoluto in tutti i tavoli che riguarda-
no la categoria. Prepararci ad inter-
cettare per primi i segnali di una ri-
presa che sicuramente arrivera ma
che richiedera la capacita di rinno-
vare i propri modelli di condurre la
professione. Quindi ascoltare gli as-
sociati, comunicare meglio e piu effi-
cacemente con loro e con l'esterno.
Con |'utilizzo pieno e completo delle
nuove tecnologie. A questo proposito
mi lasci ricordare un fatto: nel 2000,
da Presidente di Expo cts, ho organiz-
zato, insieme ai miei collaboratori, un
padiglione per la Bit di Milano che
si chiamava Bit Virtual. Da allora cre-
do di poter affermare che nulla di pit
innovativo si sia visto in una fiera
europea. Ora mettiamoci al lavoro,
tutti assieme, per la Fnaarcy. =
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Presidente FNAARC
Adalberto Corsi

FNAARC

Corso Venezia, 51
20121 Milano

Tel. 02.76.45.191
Fax 02.76.00.84.93

Web: www.fnaarc.it
Email: info@fnaarc.it




